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a Société de la Vallée de I'aluminium est un organisme a but non lucratif,
soutenue par le gouvernement du Québec, Rio Tinto Alcan et la Conférence
régionale des élus, pour le développement de I'industrie de la transforma-
tion de I'aluminium dans la région du Saguenay-Lac-St-Jean.

Cette Société soutient la grappe industrielle régionale de la Vallée de
I'aluminium®, composée de 88 entreprises et en fait la promotion a travers le
monde afin d’attirer de nouveaux investisseurs et de favoriser I'établissement
de nouveaux projets dans la région.

Mission
Sa mission est de positionner le Saguenay-Lac-St-Jean comme un des
principaux péles mondiaux de I'industrie de I'aluminium, constituant ainsi
@ I'organisme catalyseur des efforts communs des différents intervenants @
associés, afin de participer au développement économique et de contribuer au
maintien et a la création d’emplois durables.

Vision

D’ici 2015, nous souhaitons que la région du Saguenay-Lac-St-Jean soit connue
et reconnue comme un des leaders mondiaux de I'industrie de I'aluminium, et
ce, en favorisant la croissance des PME déja présentes sur le territoire et en
facilitant I'implantation de nouvelles entreprises afin d’atteindre un systéme de
production complet.

valuminium.cz
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Président de la
Société de la Vallée de I'aluminium

Ce rapport décrit les travaux et les efforts consentis par I’ensemble des acteurs de notre
industrie, pour faire valoir encore une fois la pertinence du matériau aluminium dans le
développement économique de notre région. De plus, s’il y a des éléments que nous devons
souligner dans ce rapport, ce sont la vision et la persévérance dont font preuve les personnes
qui s’activent a réaliser des projets novateurs.

Sans ces qualités fondamentales, sans la vision de promoteurs qui ont compris que la recherche
et le développement assurent la pérennité de notre industrie, des projets comme le MICROBUS,
PEXAL et le CRIAL n’existeraient pas... Nous croyons fermement que nous avons les atouts pour
jouer un role prépondérant dans le monde de I'aluminium. Cette conviction se concrétise par le
nombre d’entreprises qui exportent ou qui viennent dans la Vallée de I'aluminium® discuter
d’opportunités d’affaires, chercher des solutions auprés de nos centres de recherche et découvrir
le projet Réver I’aluminium® qui prépare notre reléve.

Nous devons reconnaitre également le role que joue une entreprise comme Rio Tinto Alcan dans
notre région. Le projet AP-60, son réseau d’affaires et son soutien financier stimulent fortement
notre développement, et cette collaboration quotidienne est trés appréciée.

La tAche n’est certes pas facile, mais travailler dans I'optique de réussir, voila ce qui motive les
personnes qui collaborent & I'avancement de notre industrie de I’aluminium. Il est vrai aussi que
d’autres pays cherchent a rapatrier des éléments de notre expertise. Face a cette concurrence,
nous devons redoubler d'efforts et conserver une longueur d'avance pour ainsi offrir a I'industrie
le meilleur choix de localisation.

Lhistoire a toujours été marquée par des acquisitions, des ventes, des fusions et des fermetures,
et il en sera encore ainsi pour I'avenir. J’ai alors I'occasion de vous inviter a persévérer et a
soutenir ceux et celles qui croient en I'aluminium.

Le président,

Arthur Gobeil
Société de la Vallée de I'aluminium
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Luc Roby

Directeur général de la
Sociétée de la Vallée de I'aluminium

Cet exercice coincide avec la terminaison de notre entente de trois ans avec nos partenaires
financiers. Je tiens d’entrée de jeu a remercier le ministere du Développement économique,
de I'lnnovation et de I'Exportation (MDEIE), Rio Tinto Alcan ainsi que la Conférence régionale
des élus (C.R.E.). Au-dela de leur engagement financier, ces organisations soutiennent une
industrie a laquelle nous croyons ainsi que des entrepreneurs qui veulent réussir. D’ailleurs,
cette confiance que ces partenaires nous portent, se refléte par leur engagement a poursuivre
les activités de la Société de la Vallée de I'aluminium pour les trois prochaines années. Le role
que joue la Société de la Vallée de I'aluminium est diversifié.

D’abord, elle organise des salons d’affaires ou des entreprises présentent leurs produits et
échangent sur des perspectives d’avenir. Cette vitrine vient renforcer la volonté de faire
rayonner notre savoir.

communications, tantot de donner des éléments de réponses pour qu’a la fin, un lien d’affaires
se crée. Par ailleurs, elle signe diverses ententes de confidentialité.

La SVA fait le montage financier grace a la confiance et a I'aide de ses partenaires pour
accompagner un promoteur dans la réalisation d’un plan d’affaires ou d’une étude de marché.
L'objectif est de valider |a faisabilité du projet et de voir a la création d’un nouveau produit ou
d’une nouvelle entreprise.

@ Sa neutralité lui permet tantét d’étre une médiatrice entre des entreprises pour rétablir les @

De par sa connaissance du monde de I'aluminium, la SVA est interpellée a répondre aux
questions qui touchent notre Vallée de I'aluminium®. Elle accueille des délégations étrangeres
et est invitée comme représentante privilégiée de la Vallée de I'aluminium® a participer a des
congres oul le dénominateur reste I'aluminium. Elle siége a des conseils d’administration, car
elle croit que I'aluminium peut y jouer un role. Elle signe des ententes de collaboration avec
des centre de recherche pour combiner des expertises. Elle assiste méme a la fermeture
d’entreprises et est sollicitée pour participer a des comités de relance. Finalement, elle
encourage les jeunes a Réver a I’aluminium®, car elle croit a son avenir.

A la moindre occasion ol une mauvaise nouvelle nous frappe, la région se questionne a savoir
si nous avons fait le bon choix en favorisant la transformation de I’aluminium. Il y a des conflits
de travail et il est primordial, pour certains, que la planéte en soit informée. Gagner la confiance
d’investisseurs demande alors d’étre persévérant. Lenvers de la médaille est que nous pouvons
la perdre en quelques minutes...

Dans cet univers ou la Société de la Vallée de I'aluminium travaille a valoriser I'expertise de
notre industrie de I'aluminium pour stimuler de nouveaux investissements et ou les impondé-
rables de I'activité économique nous confrontent, il ne faut jamais oublier que les entreprises
de I'aluminium affirment que I'aluminium est et reste le meilleur matériau.

Le directeur général,
Luc Roby
Société de la Vallée de I’aluminium

valuminium.:
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Arthur Gobeil, FCA Jean-Marc Crevier

Président Vice-président ]

Associé conseil Représentant régional Sylvain Gagnon
Raymond Chabot FTQ SLSJ, Secrétaire-trésorier
Grant Thorton Chibougamau-Chapais Président Intégr-Al

Claude Bouchard

Hugues Lajoie
CRIA, MBA

Administrateur

Georges Bouchard Administrateur Directeur Développement
Administrateur Directeur des affaires économique régional
Président de la C.R.E. SLSJ corporatives Rio Tinto Alcan

Laval Girard
Administrateur

\ | Directeur général,

A CLD Lac-St-Jean-Est

Patrice Coté
Administrateur
Président
Dynamic Concept

Hermel Bujold
Administrateur
Président

Usinage Numérique HB

Bernard Arsenault
Ph.D.

Observateur

Directeur Centre des
technologies de I'aluminium
du CNRC

Martin Desgagné
Observateur

Conseiller en développement
économique MDEIE

Agathe Audet

Administratrice
Directrice de I'usine Novelis

Vallée
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Départ de M™ Nathalie Besson

Nathalie Bergeron M. Arthur Gobeil, président de la
Conseillere en développement Société de la Vallée de I'aluminium,
économique tient a souligner le départ de

MDEIE Mme Nathalie Besson, chargée de

projets et responsable des communi-
cations. M. Gobeil la remercie since-
rement pour son apport au cours des
dernieres années et lui souhaite la
meilleure des chances dans ses
nouvelles fonctions.

Les membres du conseil d’administration et toute I'équipe
tiennent a remercier M™ Nathalie Bergeron, observatrice
au sein du conseil d’administration de 2006 a 2011.

tuipe PEFManente

de la Société de la Vallée de I'aluminium

Julien Gendron
\ 7| Nouveau directeur général
IR B S| depuis juillet 2012

Luc Roby
Directeur général
jusqu’en juillet 2012

Paulyne Cadieux, ing.,
M. Sc. App

Directrice du créneau
d’excellence aluminium

Marie-Josée Pilote
Adjointe a la direction

Malika Cherry

Chargée de projets

valuminium.cz
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Salon de la Vallée de I’aluminium en affaire 2011

La quatrieme édition du Salon de I'aluminium en affaires eut lieu les 10,
11 et 12 mai 2011, a I'Université du Québec a Chicoutimi, sous la
coprésidence d’honneur de M™ Suzanne Fortier, présidente du Conseil de
recherches en sciences naturelles et en génie du Canada, et de M. Jean-
Marc Germain, président et vice-président exécutif de Novelis Amérique
du Nord. Sous le theme L’aluminium dans votre espace, cet événement
axé sur le réseautage avait pour buts de réunir I'ensemble des
intervenants de I'industrie de I'aluminium, de faire connaitre les multiples
avantages du matériau ainsi que les prouesses des gens et des
entreprises qui I'utilisent de fagon innovante et avantageuse. La collabo-
ration entre les secteurs de R&D, de la formation, des entreprises, des
associations d’industriels et des partenaires socio-économiques, a permis
de réunir dans un seul endroit les acteurs et les décideurs de I'industrie de
I’aluminium.

—

On a chiffré le nombre de participants au Salon a prés de 500 en plus de
la soixantaine d’étudiants, de la vingtaine de chercheurs et des 118
personnes du public. De nombreuses rencontres d’affaires formelles et
informelles ont donc eu lieu. Quatre-vingt-quatre exposants provenant du
Québec et de I'étranger étaient présents. Pendant trois jours, I'effer-
@ vescence des activités, des expositions, des symposiums, des rencontres,
des visites de centres de recherches et des conférences a incité les
participants a élargir leur réseau de contacts et a améliorer leurs connais-
sances techniques. Ce grand rendez-vous qui constitue I’événement
aluminium le plus important au Québec a déja permis aux entreprises
participantes et a leurs partenaires d’identifier des opportunités d’affaires
dans un climat favorable a I'’émergence de collaborations et de projets.

La somme de tous les évenements programmés au Salon visait également
a faire connaitre et reconnaitre la Vallée de I'aluminium® comme un pole
mondial de I'industrie de I'aluminium en témoignant du savoir-faire des
entreprises et des partenaires qui la composent - mission accomplie! Une
grande partie du succes de I'évenement est attribuée a I'implication et a
la forte mobilisation des partenaires dans I'organisation, tels que Séfar, le
Réseau Trans-Al inc., le Centre québécois de recherche et de développe-
ment de I'aluminium (CQRDA), le Regroupement aluminium (REGAL),
I'Université du Québec a Chicoutimi (UQAC), le tout en collaboration avec
le ministere du Développement économique, de I'lnnovation et de
I’Exportation, Développement économique Canada, Rio Tinto Alcan, le
Conseil national de recherches du Canada et le Conseil de recherche en
sciences naturelles et en génie du Canada.

valuminium
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www.valuminium.ca
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Missions

internationales et d’accueil

Encore cette année, la Société de la vallée de I'aluminium a eu I'occasion d’accueillir des représentants
d’entreprises internationales et de participer a des congrés d’envergure mondiale ou I'aluminium était le
dénominateur aux échanges d’affaires.

L’entreprise Tecalum est venue dans la Vallée de I'aluminium® en septembre 2011 pour rencontrer les acteurs de
I'industrie afin de discuter d’un projet d’usine d’extrusion avec des promoteurs régionaux. Cette visite a placé les
éléments de base qui allaient conduire a la signature d’'un MOU (Memorandum of Unterstanding) entre I'entreprise
catalane Tecalum et le groupe Pexal. Cette négociation a conduit des représentants de la région a se rendre a
Barcelone en mars dernier pour finaliser les modalités du projet. C’est un projet qui est toujours actif.

En septembre 2011, sous I'égide de Rio Tinto Alcan, I'entreprise Indou Nalco est venue rencontrer les
équipementiers de la Vallée de I'aluminium® et les représentations des différentes partenaires impliquées dans
I'industrie de I'aluminium. Une meilleure compréhension de nos expertises était au centre des discussions
d’affaires. D’ailleurs, cette visite a été un préambule a la poursuite de discussions, puisqu’en novembre, une
mission régionale s’est rendue a la foire internationale « Aluminium India ». Cette mission a été préparée en
collaboration avec Serdex International ou six entreprises de la région étaient présentes.

Le salon d’affaires « La Vallée de I’aluminium en affaires 2011 » a également été I'occasion d’accueillir des
entreprises du Canada, de la France, de la Corée, de la Suisse, de I’Allemagne, de I'Australie et des Etats-Unis.
C’est un évenement qui contribue au rayonnement du savoir-faire de la Vallée de I'aluminium® et qui engendre
des occasions d’affaires. Dans ce cas précis, il y eut 336 rencontres d’affaires.

En marge du projet Microbus, le consortium de compétences (Alcoa Innovation, CNTA, Société de la Vallée de
I'aluminium et Styl & Tech) était présent a la conférence et au salon commercial « Electrical Mobility Canada 2011 »
a Toronto. Comprenant plus de 60 conférenciers du Canada, des E.-U., de I'Europe et de I'Asie, le programme
offrait une formidable opportunité d'apprentissages, abordant des themes techniques, commerciaux et politiques
liés a la mobilité électrique. Cet évenement aura été I'occasion de présenter la structure d’aluminium du Microbus
et de positionner ce projet.

Finalement, nous avons participé en juin 2011 au Congrés « The Aluminium Summit ». Ce congrés couvrait les
thémes de la chaine d’approvisionnement global de I'aluminium, les tendances des marchés et les perspectives
de la transformation de I’aluminium. Un panel de plus d’une vingtaine de hauts dirigeants d’entreprises de
I'aluminium étaient réunis pour partager leur vision de I'industrie.

Vallée
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Le maintien de nos relations avec différents partenaires s'inscrit naturellement dans notre mission.
Préserver ces liens stimule les occasions d’affaires. Dans I'optique ou la promotion et la représentativité
sont des éléments essentiels au développement, la Société de la Vallée de I’aluminium participe
régulierement a des activités de maillage et a des présentations de ses activités courantes. Parce que
la Vallée de I'aluminium® est connue et reconnue, nous énumeérons ici quelques activités qui ont
marqué notre année.

Association de I'aluminium du Canada
Coquetel annuel de réseautage

Salon international des véhicules industriels et de la carrosserie (SIVIC)

Conseil des relations internationales de Montréal
Forum canadien sur I'innovation - Aérospatial et transport terrestre

@ Chambre de commerce du Saguenay / é
Conférence des équipementiers et transformation de I’aluminium

Montréal international, Québec /
Emirats arabes unis - Maillage d’affaires

COM 2011 Conférence sur la métallurgie, Montréal
Ceddi-AL 2011 Aluminium et développement durable
CAP NORD
Présentation du Plan Nord par M. Jean Charest

Premier ministre du Québec

Expo-conférence APTA (American Public Transportation Association) 2012 - New-0Orleans
Assemblée générale annuelle Trans-Al

Conférence EV 2012 sur les véhicules électriques, organisée conjointement par Mobilité Electrique
Canada et le CNTA - Toronto

valuminium.c
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Réver I'aluminium®

Réver I'aluminium® est le résultat de la passion et de I’'engagement de trois partenaires :
o Humanis, le Service de formation continue du Cégep de Chicoutimi

o la Commission scolaire du Lac-Saint-Jean

o la Société de la Vallée de I'aluminium.

s (“‘*
; / Vallée

HUMANIS GOSN SEBLAIE Il est important de préciser

ESHER e qu’ Humanis agit comme principal
gestionnaire en assumant le
leadership. Sans la passion et

Un enjeu majeur : la main-d’ceuvre le dévouement de
La question de la main-d’ceuvre est sans conteste au cceur des préoccupations de I'industrie Mme Louise Falardeau,
de I'aluminium et représente un enjeu de taille. En effet, les jeunes en choix de carriére se le projet Réver I'aluminium®

désintéressent du secteur des sciences et techniques appliquées. Cet état de fait contribue  p’existerait tout simplement pas.
directement au constat fait par I'industrie : une pénurie de main-d’ceuvre est anticipée au
cours des prochaines années.

Réver I'aluminium®, un outil pour le développement de I'industrie

* Avoin besoin de neléve, ¢ est normal.
* Suwisager la neleve, ¢ est escentiel.
* Agit, ¢’est primondiall
* Q investit, ¢ et bitit. ..

&
I! .
1

Réver I'aluminium® se veut un projet « d’accrochage scolaire » dont I'objectif premier est de
donner le godt aux éléves pour le domaine technique et naturellement pour I'aluminium.
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Réver ’aluminium®, une plate-forme se déclinant en deux projets

e Des projets novateurs en appui au développement du créneau Transformation de I'aluminium
e |ntégrés aux activités pédagogiques (aux cours - obligatoires)

100 % des éléves vivent donc le projet.

3¢ secondaire Dernier cycle du primaire
(cours de Science & Technologie) (6 année)

ATTACHE-TOI A TON AVENIR !

weiGoute s by Transformation de PAlumisive o

Quatre commissions scolaires Une Commission scolaire
¢ du Lac-Saint-Jean Hiver 2011 pré-pilotage
e des Rives-du-Saguenay ¢ Preuve de concept

¢ du Pays-des-Bleuets ¢ Une école : 25 éléves

o {er transfert vers la Cote-Nord

a la Commission scolaire du Fer Hiver 2012 ¢ Pilotage
pres de 4 000 éleves e 9 écoles - 10 groupes
¢ 160 éléves
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ORD

Saguenay-Lac-Saint-Jean

Les actions sur lesquelles le créneau et les maitres d’ceuvre ont travaillé au cours de I'année 2011-
2012 touchent 21 objectifs opérationnels sur un total de 25, soit 84 % de ceux-ci. Nous avons développé
86 actions spécifiques du plan d’action, les amenant a divers niveaux de réalisation. Linvestissement
consacreé a ces actions totalise 4,2 millions de dollars (MDEIE, fonds privés et autres sources).

Sur les 86 actions poursuivies durant I’année, 63 d’entre elles sont complétées, et 23 sont toujours en
cours. Voici la répartition des actions par catégorie :

TYPE D’ACTION NBRE D’ACTIONS
Promotion, mobilisation, visibilité 11
Veilles, études 16
Développement de marchés internationaux 5
Meilleure pratique d’affaires 1
Recherche et innovation 30
Formation 7
Autres* 16

Total 86

Note * = les actions de type autres comprennent les projets et actions
reliés a la création d’entreprises et a I'introduction de
nouvelles productions dans les entreprises existantes.

Le créneau continue de mettre I'accent sur I'accroissement du nombre d’entreprises, la diversification
des productions et la croissance des entreprises existantes, afin de consolider le tissu industriel de la
transformation de I’aluminium dans la région. Cette orientation stratégique se refléte dans le type et le
nombre d’actions choisies.

La contribution du milieu au financement des actions et des projets atteint 70 %, ce qui démontre
la force de I’'engagement des partenaires, des maitres d’ceuvre et des entreprises dans le développe-
ment du créneau.

En conséquence de la crise économique de 2008-2010, le créneau a connu une légere décroissance
I'an passé. Cette année, par contre, on observe une reprise avec une expansion du créneau tant au
niveau du nombre d’entreprises que du nombre d’emplois. En effet, deux nouvelles entreprises
s’ajoutent au créneau, et le nombre d’emplois a augmenté de 401 pour s’établir a 2 636 emplois en
transformation de I'aluminium pour 2011-2012.

Vallee
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Parmi les réalisations importantes du créneau, des maitres d’ceuvre, des partenaires et des entreprises, nous tenons a souligner
les projets structurants et porteurs de développement qui suivent :

e Microbus, développement d’un véhicule urbain électrique en aluminium fabriqué dans la région. Ce fut une année charniere
pour la concrétisation du projet : transfert des propriétés vers un groupe de trois entreprises privées; intégration du projet de
développement au groupe Autobus du futur avec acces au financement public de 50 %; obtention du soutien des trois alumineries
québécoises et de I’Association de I'aluminium du Canada et finalement, création de la nouvelle entreprise qui produira et
commercialisera le véhicule, soit Vie Transport inc.

¢ CRIAL Consortium de recherche et d’innovation en assemblage léger. Ce consortium de recherche collaborative est soutenu par
RTA, le CNRC et le MDEIE (via le fonds des créneaux avec la SVA). Il s’agit d’un investissement total en efforts de R&D de
1,2 million de dollars sur trois ans. Les technologies de pointe en soudage et en adhésifs seront étudiées en fonction des choix
des entreprises participantes. En plus de soutenir I'innovation pour les PME, le Consortium favorise la création de liens de
coopération entre les entreprises au-dela des relations clients-fournisseurs.

e Pexal, projet d’usine d’extrusions a parois minces avec transfert technologique de Tecalum (Espagne). Le plan d’affaires et
I'étude de marché sont en cours.

Témiscamingue) nous avons entrepris un rapprochement entre les équipementiers des alumineries et du secteur minier. Leurs
expertises, souvent complémentaires, pourraient amener un élargissement de I'offre québécoise. Bien que le CREMA (Consortium
de recherche des équipementiers des mines et des alumineries) n’ait pas remporté le concours du MDEIE en mars 2012, le
travail de collaboration se poursuit.

@ * Maillage avec le secteur minier, en collaboration avec les deux créneaux miniers du Québec (Cote-Nord et Abitibi- @

Pour I’'année a venir, nous nous sommes donné les priorités suivantes :

Energies nouvelles : définir des opportunités d’affaires pour les équipementiers et les entreprises de transformation de
I"aluminium.

Equipementiers : soutenir I'augmentation de la présence a Iéchelle internationale des grands projets d’alumineries.

Mobilité électrique : poursuivre notre collaboration avec le CNTA (Centre national de transport avancé) pour développer des projets
structurants, alliant I'aluminium et la mobilité électrique.

Réflexion stratégique : identifier les avantages et les désavantages concurrentiels pour la transformation de I'aluminium dans
la région et procéder a une réflexion stratégique pour bonifier nos avantages régionaux et en diminuer les désavantages.

Mobilisation des entreprises du créneau : donner une nouvelle impulsion a la mobilisation des entreprises du créneau et
générer des projets collaboratifs.

La directrice du créneau transformation de I'aluminium
Paulyne Cadieux, ing., M. Sc. App.

valuminium..
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29 février 2012 - Les plus gros lingots jamais produits

La demande des clients de PCP Canada pour des piéces en
aluminium de plus en plus imposantes s’intensifiant, on a développé,
a l'usine Laterriére, un tout nouveau format de lingot aux dimensions
inégalées : 584 mm d’épaisseur, 2 518 mm de largeur et 8 077 mm
de longueur. L'objectif? Permettre a I'entreprise spécialisée dans la
fabrication de plaques de précision et de blocs de moulage en
aluminium de maximiser son procédé de découpe.

Une entreprise de conception de vélos, unique au Canada -
22 décembre 2011

L'exode des cerveaux peut quelquefois s’inverser en faveur de la
région. C’est en tout cas ce qu’ont prouvé deux jeunes entrepreneurs,
Erick Auger ingénieur mécanique et Martin Portelance, designer
industriel, qui ont fondé Faction Bikes Studio en mai 2010.
L'entreprise qui se spécialise en conception de vélos de montagne
haut de gamme recrute ses clients en Asie, en Europe, aux Etats-
@ Unis et méme en Afrique du Sud. @

Un tremplin pour Sotrem-Maltech - 8 décembre 2011

’entreprise chicoutimienne amorce présentement un vaste projet
de recherche, d’une durée de trois ans, en partenariat avec Bell
Helicopter Textron, Bombardier Aéronautique, le Centre technologique
en aérospatiale, I'Ecole polytechnique de Montréal, BFI Canada,
I'Ecole de technologie supérieure et d’autres partenaires
universitaires. Parrainée par le Consortium de recherche et
d’innovation en aérospatiale au Québec (CRIAQ), la démarche
concerne la valorisation des piéces d’aéronefs en fin de vie utile.

STAS, chiffre d’affaires a la hausse - 30 octobre 2011

La commercialisation du systéme SEED pourrait faire doubler le
chiffre d’affaires de I’entreprise chicoutimienne STAS, si les objectifs
sont atteints tels qu’anticipés. Fruit d’'une démarche menée
conjointement par STAS, Rio Tinto Alcan et le Centre nation de
recherche du Canada (CNRC), le procédé SEED permet de manier
I'aluminium a son état semi-solide, a I'intérieur d’un moule. Grace a
ce type de modelage, il est possible de percer des marchés jusqu’ici
inaccessibles, notamment dans I'industrie de I’'automobile.
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LCM voit grand pour ses nouveaux produits - 3 aoiit 2011

L'entreprise jonquiéroise LCM s’appréte a percer les marchés
québécois, canadien, américain et méme européen avec Ses
nouveaux garde-corps, ses escaliers et ses estrades en aluminium.
La firme spécialisée dans la transformation de I'aluminium est la
premiere en Amérique du Nord a développer, concevoir et fabriquer
ce genre d’équipements destinés aux évenements de grands
publics.

Féricar sort des sentiers battus - 15 juin 2011

Quel lien y a-t-il entre le célebre Zoo sauvage de St-Félicien et le
fabricant de remorques Féricar, outre le fait qu’ils sont tous les deux
situés au Lac-Saint-Jean? Eh bien, si vous visitez le Zoo de
St-Félicien cet été, vous aurez I'occasion de vous balader dans les
sentiers sauvages a bord d’un train congu et construit par Féricar.
Innovation, créativité et brin de folie, petite histoire d’un fabricant
@ de remorques qui a pris le risque de sortir des sentiers battus. é

Transport magazine
Percée majeure aux Etats-Unis - 8 juin 2011

CHICOUTIMI — Lentreprise chicoutimienne Cycles Devinci vient de
réussir une percée majeure aux Etats-Unis en s’associant au
détaillant américain Performance Bicycle. Le plus gros détaillant de
bicyclettes en Amérique du Nord offrira a sa clientéle le vélo de
suspension Split Pivot ou de route en carbone. Ces vélos seront
disponibles dans une quinzaine de boutiques en Arizona, en
Californie, au Colorado, en Idaho et au Nouveau-Mexique.

Le Quotidien

La turbine hydrolienne ViceVersa franchira sa derniére étape
expérimentale - 31 mai 2011

L'entreprise Nordest énergie marine se prépare a entreprendre un
tournant important avec son projet de turbine hydrolienne. Trois ans
apres les premieres esquisses, le prototype est maintenant a point.
Le président de I'entreprise, Serge Desmeules, installera en juillet,
des hydroliennes en aluminium a trois endroits différents, pour
prouver |'efficacité de son produit.

Le Réveil

valuminium..
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MALLE TTE

Mallette

Téléphone  (418) 693-8888

RAPPORT DE L’AUDITEUR INDEPENDANT SUR LES ETATS FINANCIERS RESUMES

Aux administrateurs de la
Société de la Vallée de I’Aluminium,

Les états financiers ci-joints, qui comprennent le bilan résumé au 31 mars 2012 ainsi que I'état résumé des résultats et
des actifs nets pour I'exercice terminé a cette date, sont tirés des états financiers audités de la SOCIETE DE LA VALLEE
DE L’ALUMINIUM pour I'exercice terminé au 31 mars 2012. Nous avons exprimé une opinion non modifiée sur ces états
financiers dans notre rapport daté du 21 juin 2012.

Les états financiers résumés ne contiennent pas toutes les informations requises selon les principes comptables
généralement reconnus du Canada. La lecture des états financiers résumés ne saurait, par conséquent, se substituer a la
lecture des états financiers audités de la Société de la Vallée de I'Aluminium.

Responsabilité de la direction pour les états financiers résumés

La direction est responsable de la préparation d’'un résumé des états financiers audités. La direction présente le bilan
résumé ainsi que I'état résumé des résultats et des actifs nets. Les notes complémentaires qui détaillent les postes des
états financiers ne sont pas reproduites.

Responsabilité de I'auditeur

Notre responsabilité consiste a exprimer une opinion sur les états financiers résumeés, sur la base des procédures que
nous avons mises en ceuvre conformément a la Norme canadienne d’audit (NCA) 810, « Missions visant la délivrance
d’un rapport sur des états financiers resumés ».

Opinion

A notre avis, les états financiers résumés tirés des états financiers audités de la Société de la Vallée de I'Aluminium pour

I'exercice terminé le 31 mars 2012 constituent un résumé fidele de ces états financiers conformément aux critéres établis
dans le paragraphe sur la responsabilité de la direction pour les états financiers résumés.

Mottty -

Mallette
SENCRL

Saguenay, Canada
Le 21 juin 2012

Vallée Darnnart ANMAMIIC]
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Société de la Vallée de I'Aluminium
ETAT RESUME DES RESULTATS ET DES ACTIFS NETS

Pour I'exercice terminé le 31 mars 2012 2011
PRODUITS
Subventions gouvernementales 366 760 $ 323711 %
RTA 35000 35000
C.R.E. (Conférence régionale des élus) 30 000 30 000
Développement de la marque 2019 1743
Fonds de partenariat RTA 104 045 70 623
Fonds innovation RTA 66 148 -
Microbus phase 1 2 660 448 884
Microbus phase 2 108 000 -
Mission Essen 2010 - 112 843
Pexal 22 391 47 564
Projet Toyota Way 44777 40 799
Salon des affaires 338 363 -
Autres 11 082 3 540
1131 245 1114 707
CHARGES
Salaires et charges sociales 188 479 184 232
@ Assurances 1079 1082 @
Concours Réver I'aluminium 4 698 -
Développement de la marque 2019 1743
Fonds innovation RTA 66 148 -
Fonds de partenariat RTA 104 045 70 623
Fournitures de bureau et papeterie 8 669 8 099
Frais de déplacement et de représentation 7 067 6 390
Frais de formation et perfectionnement 3415 6 501
Frais de prospection, accueil et promotion 66 344 34 160
Frais de réunions 2 156 2292
Honoraires professionnels 12 033 2458
Location d'équipements 1300 1814
Loyer 15 201 13 626
Mauvaise créance 7 300 1139
Microbus phase 1 2 660 448 884
Microbus phase 2 147 985 -
Mission Essen 2010 - 112 843
Pexal 22 391 47 564
Projet Accord 109 286 107 170
Projet Toyota Way 55 222 40 799
Publicité, abonnements et cotisations 1381 3804
Salon des affaires 252 804 -
Taxes et permis 376 1660
Télécommunications 12 628 11799
Immobilisations corporelles acquises @ méme les produits 1430 6 025

1096 116 1114 707

EXCEDENT DES PRODUITS SUR LES CHARGES ET ACTIFS
NETS, fin de I'exercice 35129 § -9

valuminium.
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Société de la Vallée de I'Aluminium

BILAN RESUME

Au 31 mars 2012 2011
ACTIF
ACTIF A COURT TERME
Encaisse 267314 $ 369710 $
Dépdts a terme 71916 65 330
Créances 143 997 350 665
Frais payés d'avance - 48 567
483227 $ 834272 §$
PASSIF

PASSIF A COURT TERME

Dettes de fonctionnement 80869 $ 337702 $
Apports reportés 367 229 496 570
448 098 834 272
ACTIFS NETS
Non affectés 35129 -
483227 $ 834272 $

Pour le conseil d'administration :

, administrateur

, administrateur

val Iee ".‘ 1ala¥a' -5; '
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Lacallaboration ntre tris g aats rapporte

Journée historique pour le Microbus

%MDUEFE RioTintoAlcan ALI:DA

La Vallée accueille le monde! [l £ e

Journée historique pour le Microbus,
11 mai 2011

CHICOUTIMI — Aprés cinq années de travail,
la Société de la Vallée de I'aluminium (SVA) et ses
différents partenaires présentent le Microbus, un
véhicule électrique presque entiérement fait de
métal gris, qui sera assemblé au Saguenay-Lac-

Saint-Jean dés 2013, selon I'échéancier prévu. = "
? Le CRIAL profitera aux entreprises d’ici ?

LA vAEE DE LALUMIN
PRONMOUVOIR NO

[ particpantes.

Du 10 au 12 mai dernier, MUniversité du Québec & Chicoutimi était I'hdte de la 4e édition du salon La
Vallée de I'aluminium en affaires. Léveénement accueillait B0 exposants liés & MNindustrie de |a transfor-
matian de l'aluminium, Présents par la Socigta de la Vallée de 'aluminium, en partenariat avec SEFAR.
IUQAC, e Réseau Trans-A, Regroupement Aluminium, le Centre
québeécois dé recherche et de développement de aluminium et bien
entendu, Rio Tinto Alcan, le salon était loccasion de faire du réseau-
tage, en apprendre un peu plus sur les diverses filiéres de I'alumi-
niwm ot prendre le pouls dos plus récentes innovations.

Promouvoir nos capacités de transformation de
I’aluminium, 30 juin 2011

Transport magazine

Du 10 au 12 mai dernier, I'Université du Québec a
Chicoutimi était I'hdte de la 4¢ édition du salon La
Vallée de P’aluminium en affaires. L'événement
accueillait 80 exposants liés a l'industrie de la
transformation de I'aluminium. Présenté par la
Société de la Vallée de I'aluminium, en partenariat
avec SEFAR, 'UQAC, le Réseau Trans-Al, Regroupe-
ment Aluminium, le Centre québécois de recherche
et de développement de I'aluminium et bien entendu,
Rio Tinto Alcan, le salon était I'occasion de faire du
réseautage, d’en apprendre un peu plus sur les
diverses filieres de I'aluminium et de prendre le pouls
des plus récentes innovations.

Simard O

valuminium.cz
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Valléee

La Vallée de I'aluminium®, ce sont plus de 10 000 emplois directs reliés au domaine de I'aluminium et
30 000 emplois indirects. Ce sont quatre alumineries (un million de tonnes métriques). C'est de la
deuxieme et de la troisieme transformation d’aluminium. C’est I'expertise d’une centaine d’entreprises
spécialisées, performantes et complémentaires. C’est la compétence de prés de 400 chercheurs dans le
domaine de I'aluminium (la plus forte concentration de cerveaux au km2 au Canada).

Ce sont des maisons d’enseignement de grande qualité offrant des cours spécialisés de niveau profes-
sionnel, technique et universitaire. Ce sont des facilités et un soutien au développement d’entreprises
reliées au domaine de I'aluminium uniques et exclusives; le tout, concentré sur un territoire défini : le
Saguenay-Lac-Saint-Jean.

Vallee
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L’équipe de la Société de la Vallée de I'aluminium tient a remercier les membres du conseil d’administration
pour leur implication et leur dévouement, ainsi que tous les partenaires avec qui elle traite régulierement
et ses partenaires privilégiés qui sont :

Sconomigue, n . T |
“Waaﬂébec RioTintoAlcan CRE CONFERENCE REGIONALE DES ELUS

UENAY-LAC-SAINT-JEAN

7~
L 1
o b LA

www.valuminium
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Vallée de I'aluminium®

LES FORCES DE LA MATIERE GRISE

LA SOCIETE DE LA VALLEE DE L'ALUMINIUM
100, RUE SAINT-JOSEPH, BUREAU 205
ALMA (QUEBEC) CANADA G8B 7A6

T 418 669-0003 /F 418 669-2263
VALUMINIUM.CA

www.imageriexpert.com




